Lezione 10

Prenditi cura della tua risorsa piu preziosa — la tua energia
Stabilisci regole nella tua attivita
| tuoi clienti sanno che esisti?
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La tua energia e la cosa piu importante per te.
La routine quotidiana
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Sel tu che stabilisci le regole.
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Dove perdi I’energia?
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Cosa non ti piace nelle tue attivita quotidiane?
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Com’e la tua relazione col denaro?
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Come paghi le tue fatture?
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Come reagisci quando ti arriva 1’ordine del cliente?

.Ft.

& METODO MCA

‘J MINDSET CONSAPEVDLEZZA ABBONDANZA



Come reagisci quando ti arrivano mail, messaggi del cliente?
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Impara ad investire nella tua attivita.
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Come reagisci quando il cliente tarda con i pagamenti?
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Ti succede di fare troppo?
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Sei troppo accondiscendente?

I pOBBIAMO PISCUTERE P
QUESTO SUO COSTANTE
BISOGNO Pl COMPIACERE

GLI ALTRI...
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I tuoi clienti sanno che esisti?
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