
  



  

Lezione 6

Tu sei la fonte della ricchezza.
Tu sei la frequenza dell’abbondanza.

L’autostima e l’amor proprio sono la chiave al successo.

“Io sono il migliore/la migliore.”



  

L’emozione è la chiave!
Effetto che anticipa la causa.



  

Le emozioni sono come un’onda che porta la nostra intenzione
nel Campo Unificato.

Possono essere di frequenze alte o di frequenze basse.

Le emozioni di frequenze basse sono emozioni di scarsità.
Le emozioni di frequenze alte sono emozioni di abbondanza.

Più le emozioni sono elevate più velocemente realizziamo i desideri.



  

La componente elettrica del campo elettromagnetico del cuore è 60 volte più 
forte di quella del cervello, la componente magnetica del campo 

elettromagnetico del cuore è 5000 volte più forte di quella del cervello!



  

Emozioni
che creano
unione

Emozioni
che creano
separazione



  

Quando hai già ottenuto ciò che desideri non lo cerchi e non chiedi come ottenerlo!

Non aprire il forno!
Non guardare il seme!



  

Quanto tempo ci vuole?
O sei nella frequenza dell’abbondanza o non ci sei, non ci sono vie di mezzo.

A -----_________----_________-----__________-------__________----- B

A -------------------------- B



  

Energia maschile e femminile.
Fare vs essere.

Cambiare l’identità.

“Io sono una calamita per i soldi.”



  

Sono sfortunato
Non ho soldi
Troppe spese

Imprevisti

Sono il migliore
Ho sempre soldi
Ho più di quanto
posso spendere

Sono ricco

Non ho soldi

Imprevisti
Troppe spese

Sono sfortunato

Sono ricco

Ho più di quanto
posso spendere

Ho sempre soldi
Sono il migliore



  

Il Campo Quantico delle Infinite Possibilità è NEUTRO!
Il campo risponde SEMPRE in modo congruo alla tua frequenza.

Devi prendere la tua decisione
e allineare tutte le tue scelte e le tue azioni con la tua decisione.



  

Autostima
Amore per se stesso è la chiave del successo. 



  

Che significa accettarsi, riconoscere il proprio valore, amarsi?
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