Lezione 9

17 programmi del subconscio che ti sintonizzano con
I'abbondanza.

“I miei soldi lavorano per me.”
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1. Le persone ricche pensano: sono io che creo la mia vita.
Le persone povere pensano: la vita mi accade.
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2. Le persone ricche giocano al gioco dei soldi per vincere.
Le persone povere per non perdere.
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3. Le persone ricche si impegnano ad essere ricche.
Le persone povere vogliono essere ricche.
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4. Le persone ricche pensano in grande.
Le persone povere in piccolo.
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Lezione 10

17 programmi del subconscio che ti sintonizzano con
I'abbondanza.

“I miei soldi lavorano per me.”
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5. Le persone ricche si concentrano sulle opportunita.
Le persone povere sugli ostacoli.
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6. Le persone ricche ammirano persone di successo.
Le persone povere disprezzano le persone di successo.
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7. Le persone ricche frequentano persone positive e di successo.
Le persone povere frequentano persone negative.
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8. Le persone ricche sono disposte a promuovere se stesse e il loro valore.
Le persone povere odiano vendita e promozione.
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9. Le persone ricche sono piu grandi dei loro problemi.
Le persone povere sono piu piccole dei loro problemi.

@ METODO MCA

W77 MINDSET CONSAPEVOLEZZA ABBONDANZA



10. Le persone ricche sanno riceve.
Le persone povere sono incapaci di ricevere.
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11. Le persone ricche si fanno pagare in base ai risultati.
Le persone povere si fanno pagare in base al tempo.
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12. Le persone povere credono di dover scegliere tra due cose.
Le persone ricche sanno che possono avere entrambe.
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13. Le persone ricche si concentrano sul valore del loro patrimonio netto.
Le persone povere sul reddito del lavoro.
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14. Le persone ricche gestiscono bene il denaro.
Le persone povere lo gestiscono male.
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15. Le persone ricche hanno i soldi che lavorano duramente per loro.
Le persone povere lavorano duramente per i soldi.
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16. Le persone ricche agiscono anche se hanno paura.
Le persone povere si lasciano bloccare dalla paura.
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17. Le persone ricche imparano costantemente e crescono.
Le persone povere pensano di sapere gia.
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